
El Gabinete Federal anuló la decisión tomada 
por la Comisión Canadiense de Radio, 
televisión y Telecomunicaciones que evitaba a 
Globalive, dueño de Wind Mobile, entrar al 
mercado canadiense a pesar de invertir mas de 
$442 millones en licencias a través del país.  
La deuda que pende sobre Wind es 
administrada en su mayoría por una empresa 
extranjera, lo cual, según el ente controlador, 
rompe las leyes que prohíben que una empresa 
de telecomunicaciones operando en Canadá 
pertenezca en su mayoría a manos exteriores.

Wind Mobile lanzó servicios en Toronto y 
Calgary, y ha prometido ofrecer ahorro en 
planes de telefonía inalámbrica con minutos 
ilimitados.  Asimismo, muchos usuarios están 
cansados de cargos de acceso, contratos 
interminables y otros inconvenientes, 
haciendo la telefonía celular canadiense una de 
las mas caras en el mundo industrializado. 

Vale recalcar, que la ganancia promedio por 
usuario de Rogers asciende a más de $65 
mensuales, que el segundo proveedor mas 
grande de Canadá (Telus) no se queda atrás con 
$60 por mes por usuario, y que finalmente Bell 
se encuentra en último lugar con un ̈ humilde¨ 
$53 mensual por usuario. Cabe resaltar que 
estos cálculos incluyen los usuarios de planes 
pre y post-pago. 

Es interesante el imaginar a los Gerentes 
Generales dando volantines al enterarse de que 
un nuevo jugador entraría al campo de la 
telefonía inalámbrica, especialmente uno con 
bolsillos tan profundos como los de Globalive. 
Aquellos que respaldan financieramente a 
Globalive, ven al mercado canadiense como 
una inversión a largo plazo, y aunque en algún 
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punto fueran comprados, es un hecho que la 
intensa competencia por venir, habrá de bajar 
los precios que los 3 proveedores ofrecen 
actualmente a sus usuarios. Es así que 
podemos ahora esperar un cambio en el 
panorama competitivo en los meses que se 
avecinan, ya que Wind no es el único 
competidor en entrar al mercado.  A los yá 
existentes habra de unírseles DAVE Wireless, 
Public Mobile y Shaw aquí en Ontario. Por su 
parte, Québec vera a Vidéotron y Quebecor  
unirse al ruedo el próximo año, o a más tardar 
en el 2011.

Este nuevo nivel de competencia, podría hasta 
obligar a que los gigantes Bell y Telus se 
fusionen, ya que ahora ellos comparten una red 
que han promocionado de ser la más extensiva 
de todo el territorio canadiense. Y aunque 
algunos de los nuevos competidores 
probablemente sean comprados o simplemente 
no resistan el jugar en estas ligas mayores, no 
espere que Wind caiga en ninguno de estos dos. 
Su objetivo es tomar ventaja del bajo nivel de 
telefónica inalámbrica que existe en nuestro 
país. 

A comparación del resto de los países 
industrializados, Canadá tiene un índice de 
penetración de menos del 70%, y se cree que 
son estas nuevas circunstancias las que 
motivaran a aquellos que no cuentan con este 
servicio a por fin subir a bordo.  
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Es un principio simple de la economía, la 
competencia siempre es beneficiosa para el 
consumidor En este caso, la nueva red 
inalámbrica completamente IP (protocolo de 
Internet) de Wind es nuevo para nuestro 
mercado. Redes IP para telefonía inalámbrica 
han probado su efectividad en mercados de 
Europa y el Medio Oriente. Habremos de 
disfrutar de variedad de planes ilimitados y 
ahorros significativos en nuestros accesorios, 
ambas siendo herramientas de los 3 grandes 
para exprimir a sus usuarios. 

A pesar de esto, no deberíamos ilusionarnos 
con la idea de que nuestro mercado se 
transformara súbitamente en uno como el 
danés u holandés, que gozan de las tarifas más 
bajas en telefonía inalámbrica a nivel mundial.  
Para ser justos con los 3 grandes,
Canadá es el segundo país mas grande del 
mundo,  y nuestra densidad poblacional no 
puede ser comparada apropiadamente con los 
dos ejemplos europeos dados anteriormente ya 
que nuestro mercado es pequeño en términos 
de usuarios, pero los proveedores necesitan 
invertir bastante más en cubrir las grandes 
extensiones de área rural que conforman 
nuestro país.  

A pesar de todo esto, ya era tiempo de que la 
competencia reavivara, y así disfrutar de los tan 
deseados ahorros que esta traerá.  

LA INDUSTRIA DE TELEFONÍA INALÁMBRICA NACIONAL TIENE POR FIN 
UN CUARTO PROVEEDOR QUE COMPITE POR NUESTRA PREFERENCIA. 

La telefonía inalámbrica constituye el 31% de los ingresos de Bell, y el 58%  de Rogers. 
Rogers tiene adicionalmente el primer lugar en cantidad de usuarios a través de todo el 
país con más de 8 millones.
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